
BAC PRO COMMERCE 
 

Propositions de compétences en Bac Pro Commerce 

C3.  VENDRE  

 

Les compétences principales correspondent plutôt 

aux items présents dans la colonne « Savoir-faire » 

ou « Être capable de ». 



BAC PRO COMMERCE 
 

EXEMPLE DE DÉMARCHE POUR DETERMINER LES COMPETENCES 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Compétences principales à aborder sur l’année 
selon le référentiel 

 

3.1 Préparer la vente 

3.2 Réaliser la vente de produits 

3.3 Contribuer à la fidélisation de la clientèle 

Compétences proposées pour le 1er  
semestre 

Préparer la vente (étude de la clientèle 
de la zone de chalandise, règles 
d’étiquetage, communication du point 
de vente, étude de l’assortiment)  
Réaliser la vente de produits 

Participer à la réalisation d’une enquête 

Progression établie par l’enseignant 

Le professeur garde sa liberté pédagogique. 

Dans cet exemple, la classe réalise une 

enquête sur le devenir des élèves pour le 

compte du  lycée. A priori, cette compétence 

est abordée en terminale. Dans la mesure où 

les circonstances permettent de travailler le 

sujet en première, cela fait l’objet d’une 

compétence évaluable. 

 

L’intitulé « Participer à la réalisation d’une 

enquête a été préféré à « Participer aux 

actions permanentes de développement de la 

satisfaction et de la fidélisation des clients » 

car plus explicite pour les parents. 


